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Analyst Group grundades 2014, en tid da informationen att tillga géllande sméa-
och medelstora bolag ansdgs vara bristfallig. Darfor valde Analyst
Groups grundare att starta upp en analystjanst med visionen att belysa och sprida
korrekt information for att ge battre stod i investeringsbeslut.

Idag ar Analyst Group ett snabbvéxande analyshus med huvudséte i Stockholm
och med filial i Lund. Vi arbetar utifran vardeorden engagemang, passion och
fortroende, med ambitionen att skriva korrekta och objektiva analyser. Dé&rfor
erbjuder vi tva typer av analys. Vi erbjuder dels bolag som vi anser intressanta, att
pé uppdrag, utfora analyser mot ersattning. Samtidigt tillhandahaller vi oberoende
analyser pa bolag som vi anser har sarskilt intressant investeringsidé.

Var vision 4r att vara den basta informationslanken mellan de manga investerarna
och foretagen.

Som l&nk mellan investerare och foretag ger vi stod i investeringsbeslut,
kapitalallokering och kommunikationsvégar.

Vi tror pa att hjalpa foretag och investerare att battre forsta varandra

/\nalyst GI‘OUp Var vanlig ta del av vara ansvarsbegransningar i slutet av rapporten
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LIFECLEAN INTERNATIONAL (LCLEAN)

LONSAM UTMANARE TILL BRANSCHEN OCH CoVID-19

Ag

LifeClean International AB (“LifeClean” eller “Bolaget™)
ar i en tillvéxtfas som syftar till expansion de kommande
aren. Arsbudgeten for 2020 infriades redan efter fyra
manader och for érets forsta halvar steg omsattningen till
25 MSEK (1), motsvarande en tillvaxt om hela 2 400 %,
med en vinst pa sista raden om 6 MSEK (-6). Den kraftiga
tillvaxten beror primért pa en ¢kad orderingdng till foljd
av Corona-pandemin. Radande situation i vérlden har
vasentligt okat den globala efterfrigan pd effektiva
desinfektionsprodukter och LifeClean har upplevt en stor
internationell efterfrdgan pa sin produkt. Tills ar 2021
estimerar vi att omséttningen har stigit till ca 71 MSEK,
och med tillampad malmultipel harleds ett varde per aktie
om 14 kr i ett Base scenario pd 2021 ars prognos.

=  Marknadsstorlek om 300 miljarder dollar

Flera av dagens desinfektionsmedel innehaller kemikalier
som kan vara skadliga bade for miljén och anvandaren,
vilket tillsammans med att konsumenter blir allt mer
miljomedvetna innebar en hogre efterfragan och ett skifte
mot mer miljovanliga alternativ. Det gynnar LifeClean,
vars globala marknad estimeras vaxa med 57 % arligen
och na en storlek om ca 30 mdUSD é&r 2027, en minst sagt
stark strukturell tillvéxt som ger medvind till LifeClean.

= Bagen spand for fortsatt hog tillvaxt

Inom Norden har LifeClean arbetat med att sékra
orderingangen for kommande manader till bl.a. statliga
myndigheter, sjukhus och andra samhéllskritiska
funktioner. Under varen har dessutom en tillstandsprocess
startats for forsaljning i ett antal lander som &r svart
drabbade av Covid-19, bl.a. Storbritannien och USA.
Dessa lander ar storre marknader inom desinfektions-
branschen och ses som strategiskt viktiga for LifeCleans
expansion. Malet ar att 6ppna dotterbolag i bada dessa
lander, dar en lokal nérvaro kan innebéra en kortare go-to-
market-tid for produktlansering och forsaljningsdkning.

= Produkt som kan verka mot Covid-19

Gjorda tester pa andra Coronavirus som har likheter med
SARS-CoV-2 som orsakar Covid-19 har visat att
LifeCleans produkt kan vara ett potent desinfektionsmedel
mot Covid-19. Produkten kommer under H2-20 att testas
vidare i laboratoriemiljo, dar vi bed6mer att positiva
resultat kan utgéra en stark vérdedrivare i aktien.

= Regelverk och traditionell bransch ger utmaningar

Myndighetskrav och regelverk varierar mellan l&nder och
forandras Gver tid, nagot LifeClean maste hantera vilket i
sig utgor en risk. Industrin i sig & nagot gammalmodig i
den bemarkelsen att flera aktorer har historiskt langt-
gdende inképsmonster av mer etablerade produkter, vilket
i sig kan utgdra en forsaljningstroskel for LifeClean vars
kemi, om an fordelaktig, skiljer sig fran dagens alternativ.
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TECKNINGSKURS | 10,7 kr

VARDERINGSINTERVALL PA 2021 ARS PROGNOS

BEAR BASE BuLL
‘ 8,0 kr ‘ 14,0 kr ‘ 20,0 kr

Varderingen utgar fran LifeCleans estimerade rakenskaper ar 2021, dar en
malmultipel pé forsaljningen har applicerats. Eventuell forandring i varderingen
antas ske stegvis, givet att gjorda antaganden infaller.

LIFECLEAN INTERNATIONAL AB

Teckningskurs IPO (SEK) 10,7
Antal Aktier (st.) 41017 685
Market Cap (MSEK) 438,91
Nettokassa(-)/skuld(+) (MSEK) -47,5!
Enterprise Value (MSEK) 391,41
V.52 prisintervall (SEK) n.a.
Lista Nasdaq First North Growth Market
1 manad n.a.
3 manader n.a.
14r n.a.
YTD n.a.

HUVUDAGARE (> 5 % &gande)
Krefting Finans AB 22,03 %

Varakani Limited 17,6 %

VD OCH ORDFORANDE
Verkstallande Direktor Thomas Lédw

Styrelseordfdrande Anders Rydberg

FINANSIELL KALENDER

Kvartalsrapport #3 2020 2020-11-25

PROGNOS (BASE), MSEK 2018 2019 2020E 2021E 2022E 2023E

Nettoomséttning 25 2,3 43,1 71,1 103,7 1275
Bruttoresultat 34 31 309 461 675 831
Bruttomarginal 833% 84,3% 69,7% 64,9% 651% 652%
Totala rorelsekostnader -11,9 -130 -230 -295 -37,0 -44,0
EBIT -8,5 9,9 7,9 16,7 305 392
EBIT-marginal neg. neg. 17,8% 23,4% 29,4% 30,7%
P/S N/M N/M 10,2 6,2 4,2 3,4
EV/S N/M  N/M 9,1 55 38 31
EV/EBIT neg. neg. 49,4 23,5 12,8 10,0

!Givet fulltecknat erbjudande i samband med noteringsemissionen under
september 2020.
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INVESTERINGSIDE

Radande marknadstrender talar for LifeClean

57 % Den globala marknaden for ytdesinfektionsmedel férvéantas nd ca 30 mdUSD ar 2027, fran
ARLIG cirka 0,8 mdUSD 4&r 2019, motsvarande en CAGR om 57 %. En av de starka drivarna &r
TILLVAXT Corona-pandemin som forvantas oka efterfrigan i en lang tid framover for att minska
(CAGR) I eventuella smittspridningar. Den allménna medvetenheten om risken for pandemier har okat
MARKNADEN vasentligt sedan utbrottet, vilket innebar att LifeCleans industri har blivit mer intressant med

fler aktorer pd marknaden for att ticka efterfragan. Forstaelsen att tanka forebyggande och att
inféra bra stod och desinfektionsrutiner har 6kat, dar det kan argumenteras for att det finns en
stor chans att detta kvarstar dven efter radande pandemi. LifeClean ar darmed att anse som ett
bolag som ligger helt ratt i tiden med sitt erbjudande, vars produkt & minst sagt hogaktuell.
Viktigt att poangtera ar att marknaden i stort under en langre tid visat pa en god tillvaxt, driven
av en Okad forstaelse for det allvarliga hot som farliga mikrober utgoér mot vérldshélsan,
samtidigt som de allminna miljokraven standigt, och snabbt, 6kar vilket stéller hogre krav pa
béde konsument och industri. Detta tillsammans med en 6kad medvetenhet om risken for farliga
mikroorganismer anses utgdra starka incitament till ett fordndrat beteende bland konsumenter
och industri under lang tid framéver, och ytterligare driva pa marknadstillvéaxten.

LIGGER
HELT RATT
| TIDEN

Flera tankbara vardedrivare kommande 12-24 manader

LifeClean har borjat aret starkt och i samband med noteringen pa First North ska ca 40 MSEK
inhdmtas via en 76 % garanterad noteringsemission, dér majoriteten av kapitalet ska investeras i
fortsatt global expansion mot bl.a. marknader som Storbritannien och USA. LifeClean har redan
lyckats knyta till sig flera stora kunder, framforallt i Sverige, dar Bolaget levererar till Sveriges
Kommuner och Landsting, Polisen, Sjoraddningen, SJ m.fl.. Fér den narmaste tiden s &r
underleverantdrer, produktion och prisstruktur redan sékrade for att kunna mdéta hdstens
efterfrdgan, vilken rimligen bor vara fortsatt hog och darmed lagger grunden for fortsatt
forsaljningstillvaxt. LifeClean utvarderar &ven mojligheten att kunna erbjuda sin patenterade
kemi i olika applikationsformer, sd som vatskeform, wipes och sarvard vilket skulle innebéra
ytterligare intaktsben och vardedrivare. Ett bolag med sddan god finansiell utveckling, som
dessutom visar I6nsamhet pa sista raden under H1-20, far anda sagas tillhora nagot av en
ovanlighet for en IPO pa First North. LifeClean ligger helt ratt i tiden och bor ha
forutsattningarna for att kunna kliva vidare mot hégre nivaer under kommande kvartal.

En ytterligare krydda i investeringsidén ar att vid nyligen utforda laboratorietesteter sa testades

LifeClean Desinfektion mot det sa kallade Bovine Coronavirus (BCoV), ett annat Coronavirus

som &r narmast likt SARS-CoV-2 som orsakar Covid-19. Testresultatet visade pa avdddning pa

30 sekunder och enligt dessa tester betraktas LifeCleans produkt, enligt Bolaget, som ett potent

SKA TESTAS desinfektionsmedel d&ven mot Covid-19 nédr det anvénds i enlighet med sin bruksanvisning.

VIDARE MOT Produkten kommer under hosten 2020 testas mot SARS-CoV-2 i laboratoriemiljo, dar vi
COVID-19 beddmer att positiva resultat kan komma att utgdra en bra vardedrivare i aktien.

Véardering

| ett Base scenario estimeras LifeClean omsétta ca 43 MSEK ar 2020, for att sedan vaxa med i
genomsnitt 44 % per ar under aren 2021-2023, for att dd nd en omsattning ca 128 MSEK. Givet
en malmultipel om P/S 8, harledd fran en relativvardering, pd 2021 ars prognos erhélls i ett
Base scenario ett varde per aktie om 14 kr. Se sida 5-6 for mer om gjord prognos och vardering.

Maste hantera regelverk och vaxa vidare i en gammalmodig industri

LifeClean maste uppfylla de myndighetskrav och regelverk som berér Bolagets kemi, vilka kan
variera i olika lander och dessutom forandras over tid. Dessutom, dven om LifeClean véxer
kraftigt s& ar Bolaget relativt sett fortfarande en liten aktor. Industrin kan argumenteras for att
vara trogrorlig i den bemarkelsen att flera foretag redan har en [ofta alkoholbaserad]
desinfektionsprodukt som de kopt in sedan en langre tid tillbaka, och att LifeCleans naturliga
och miljévanliga kemi kan ge upphov till en ”for bra for att vara sant”-kénsla, vilket i
kombination med gamla inképsvanor resulterar i forsaljningstrosklar som maste dverkommas.

Overtraffade &rsbudgeten Pagaende pandemi kan ge Lansering av fler Svarta siffror, lag
for 2020 pa bestaende rutiner som produkter kan bredda skuldsattning och starkt
4 manader gynnar LifeClean over tid intaktsbasen kassa via IPO
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PROGNOS

TEKNOLOGI-
PLATTFORM
MOJLIGGOR
LANSERING
AV FLER
PRODUKTER

Omsattningsprognos 2020-2023

Inom Norden séljer LifeClean sina produkter via grossister som tillhandahéller hogkvalitativ
kemi och som redan har upparbetade forséljningskanaler, t.ex. mot kommuner och landsting,
medan den internationella strategin utgar fran samarbeten med partners och/eller distributorer.
LifeCleans affarsmodell &r volymbaserad, varfor det ar viktigt att de parter som tillhandahéller
Bolagets produkt méste ha de ratta forutsattningarna for att kunna hantera en uppskalning av
volym. | dagslaget utgar LifeClean Ytdesinfektion i tvad produktformat; Ready To Use och
Concentrate, vilka tillsammans utgjorde forséljningen under H1-20 om ca 25 MSEK. LifeClean
planerar dven att lansera ytterligare produkter, t.ex. for sarvard, desinfektionsservetter m.m.,
vilka likt nuvarande ytdesinfektionsprodukter kommer utgé frdn Bolagets unika kemi och
patenterade teknologiplattform. Utéver nuvarande produktformat sd inkluderas aven
antaganden kring dessa produktlanseringen i vara finansiella estimat for aren 2020-2023.

Utifran en jamforelse med andra ytdesinfektionsprodukter som finns p& marknaden idag, vilka
for det mesta forvisso ar alkoholbaserade, samt de slutkundspris av LifeCleans produkter som
kan observeras i olika forséljningskanaler, applicerar Analyst Group en genomsnittlig intékt
mellan 25-50 kr/liter for LifeCleans produkter, dér ett medianvarde omkring 37 kr/liter antas i
vart Base scenario. Givet detta skulle ca 25 MSEK i omsattning under H1-20 motsvara nara
700 000 liter i forséljning. Covid-19 har drivit upp efterfragan och troligen resulterat i att flera
kunder redan lagt stora bestillningar, varfor vi estimerar att efterfrdgan under just H2-20
kommer vara nagot lagre relativt H1-20. For 2020 estimerar vi darfor en total literforsaljning
omkring ca 1,1 miljoner liter. Utifrdn antagen intaktsnivd, motsvarar det ca 43 MSEK i
omséattning ar 2020. Darefter, under perioden 2021-2023, rdknar vi med att LifeClean kan
uppratthalla en hog tillvaxt, dar tillskottet av ytterligare potentiella produkter blir avgorande for
hur pass snabbt forsaljningen kan stiga. Med en estimerad CAGR om 44 % fran 2020, vilket &r
ca fjorton punkter under marknadens forvantade tillvaxt och sdledes nagot konservativare,
resulterar det i en stigande omséttning som landar omkring 128 MSEK ar 2023.

LifeClean estimeras kunna uppvisa en hog tillvéxt, dar tillskottet av ytterligare produkter ar viktiga hdérnstenar i gjorda estimat.

Prognostiserad nettoomsét
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Brutto- och rorelsekostnader

Utifran hur radande produktformat ser ut, och vilka produkttyper som kan forvantas lanseras,
estimeras en bruttomarginal omkring 65 % Over tid, vilket darmed ar nagot i underkant jamfort
med den marginal om 71 % som uppvisades under H1-20. Aven om intiktsmodellen &r skalbar
forvantas fortfarande LifeClean investera i ytterligare personal allt eftersom organisationen
vaxer, samt att dotterbolag planeras etableras i Storbritannien och USA vilket medfor
ytterligare kostnader. Dessutom kommer resurser behdva investeras i regulatorisk arbete och
forsknings- samt utvecklingsprojekt. Dessa investeringar, tillsammans med COGS, estimeras
Gver tid st for storst andel av Bolagets totala kostnadsbas. Dock, med tanke pa att nya
investeringar i forsaljning, organisationen och marknadsinsatser inte forvéntas véxa i takt med
omséttningen, prognostiseras EBIT-marginalen stiga framdver i ett Base scenario.

En 6vergripande bild av

Ovriga rérelsekostnad
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LifeCleans estimerade kostnadsbas 2020-2023 i ett Base scenario.
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VARDERING

Foljande ar en sammanstéllning av Analyst Groups prognos for LifeClean.

Finansiell prognos 2020-2023, Base scenario

s Nettoomséttning EBIT  -------- EBIT-marginal
Base scenario, MSEK 2018 2019 2020E 2021E 2022E 2023E VIS
Nettoomsét:ning ; 25 23 431 711 1037 1275 140 29.4% 127,5 35%
Ovriga rorelseintakter 1,5 1,4 1,3 0,0 0,0 0,0 ! _ . 30,7%
Totala intakter 40 37 444 711 1037 1275 120 23,4% 1080 30%
100 U 25%
COGS 07 06 -134 -249 -362 -444 &0 178% _.--711 20%
Bruttoresultat 3,4 31 309 46,1 675 831 60 431 /’/ 92
Bruttomarginal 83,3% 84,3% 69,7% 64,9% 651% 652% 4 0,5 o 15%
20 /79 16,7 10%
Totala rorelsekostnader 119 -130 -230 295 -370 -44,0 25 23 '
EBIT 85 99 79 167 305 392 o - —m 5%
EBIT-marginal neg. neg. 17,8% 23,4% 29,4% 30,7% -20 -8,5 15’9 0%
2018 2019 2020E  2021E  2022E  2023E

Analyst Groups prognoser

14 KR
PER AKTIE I
ETT BASE
SCENARIO

Vardering: Base scenario

Da LifeClean befinner sig i en expansionsfas, dar forsaljningen prognostiseras kunna utvecklas
i hog takt, utgar varderingen fran forséljningen for att sedan “kontrolleras” utifran en EV/EBIT-
multipel, vilket saledes fangar l6nsamheten i affarsmodellen. Vid val av P/S-multipel gors en
jamforelse med det UK-noterade foretaget Tristel vars produktportfolj bl.a. innehaller
ytdesinfektionsprodukter med ett erbjudande som kan liknas vid LifeCleans, dven om de
kemiska grunderna skiljer sig at. Tristel ar en storre aktor, som med en omsattning om
362 MSEK och ett EBIT-resultat om 78 MSEK vérderas till 7x forséljningen och 30x EBIT.
Det kan argumenteras for att LifeClean fran egna nivaer matt star infor en procentuellt
kraftigare tillvaxt an vad Tristel gor de narmaste aren, vars tillvaxt utgar fran hogre nivaer.
Darmed anses en P/S-multipel om 8 vara motiverad for LifeClean, vilket utifran estimerad
omsattning ar 2021 ger ett bolagsvarde om ca 575 MSEK. Med hansyn till rapporterad kassa,
nettolikviden fran IPO:n samt estimerat kassaflode kommande 18 manader, ger det ett
Enterprise Value (EV) om 495 MSEK &r 2021. Det motsvarar en EV/EBIT-multipel om x29
och saledes nagot lagre jamfort med Tristel. Det kan dock anses vara motiverat med tanke pa att
LifeClean &r en mindre aktor, vilket i sig ger en smabolagsspecifik risk. Utifran ett bolagsvarde
om 575 MSEK, ger det ett vérde per aktie om 14 kr i ett Base scenario pa 2021 ars prognos.

20 KR
PER AKTIE |
ETT BULL
SCENARIO

8 KR
PER AKTIE |
ETT BEAR
SCENARIO

1Se Appendix sida 7 for gjorda
prognos i Bull- respektive Bear
scenario.
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Bull scenario Bear scenario

Foljande &r ett urval av potentiella vardedrivare i
ett Bull scenario:

Foljande ar ett urval av potentiella hinder i ett
Bear scenario:

« Pagdende pandemi har snabbt resulterat i en .

bred hélsomedvetenhet, vilket kan komma
att bestd Gver en lang tid dér individer och
aktorer tanker forebyggande och
implementerar  staende rutiner  for
anvéndning av ytdesinfektionsprodukter.

| takt med en fortsatt 6kad miljomedveten, i
kombination med ndmnda rutiner, gynnar det
en aktor likt LifeClean som kan mota
marknadens efterfragan.

LifeClean har en innovativ kemi som kan ses

Aven om ménga &tgarder infors idag finns en
risk att nar Covid-19 ”blast 6ver”, s faller
samhallet i stort tillbaka i gamla vanor. Det
skulle saledes kunna resulterar i en avmattad
tillvaxt for LifeClean och aktérer som
tillhandahaller desinfektionsprodukter.

LifeCleans kemi och produkter maste
uppfylla diverse regelverk, vilka bade kan
variera mellan lander och forandras 6ver tid.
| ett Bear scenario kan det tnkas att problem
kring detta uppstar, vilket skulle kunna
innebara att LifeClean maste lagga

som en teknologiplattform, ur vilken betydande resurser pa produktanpassning,
ytterligare produkter kan skapas, nagot som i vilket medfér forsdmrade forséljnings-
ett Bull scenario bidrar till ytterligare tillvéxt mojligheter.

och successivt stérre marknadsandel.

Givet en relativt lagre malmultipel om P/S 7 pa
2021 ars forsaljning om 47 MSEK i ett Bear
scenario, ger det ett varde per aktie om 8 kr.1

Givet en relativt hogre malmultipel om P/S 10
pa 2021 ars forséljning om 80 MSEK i ett Bull
scenario, ger det ett varde per aktie om 20 kr.*

Var vinlig ta del av vara ansvarsbegransningar i slutet av rapporten
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Base scenario, MSEK 2018 2019 2020E 2021E 2022E 2023E
Nettoomséttning 25 2,3 43,1 71,1 103,7 127,5
Aktiverat arbete for egen rakning 1,4 1,4 1,3 0,0 0,0 0,0
Ovriga rorelseintikter 0,1 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Totala intakter 4,0 3,7 44,4 71,1 103,7 127,5
Ravaror och fornédenheter -0,7 -0,6 -13,4 -24,9 -36,2 -44.4
Bruttoresultat 3,4 3,1 30,9 46,1 67,5 83,1
Bruttomarginal 83,3% 84,3% 69,7% 64,9% 65,1% 65,2%
Ovriga externa kostnader -3,7 -4,2 -11,5 -14,9 -18,8 -21,7
Personalkostnader -5,9 -6,2 -8,3 -10,8 -13,7 -17,3
Avskrivningar -2,3 -2,6 -3,2 -3,7 -4,3 -4,7
Ovriga rérelsekostnader 0,0 0,0 0,0 -0,1 -0,2 -0,3
EBIT -8,5 -9,9 79 16,7 30,5 39,2
EBIT-marginal neg. neg. 17,8% 23,4% 29,4% 30,7%
P/S N/M N/M 10,2 6,2 4,2 34
EVIS N/M N/M 9,1 55 3.8 31
EV/EBIT neg. neg. 49,4 23,5 12,8 10,0
Bull scenario, MSEK 2018 2019 2020E 2021E 2022E 2023E
Nettoomsattning 2,5 23 47,4 80,2 135,2 212,8
Aktiverat arbete for egen rakning 14 14 1,3 0,0 0,0 0,0
Ovriga rorelseintékter 0,1 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Totala intakter 4,0 3,7 48,7 80,2 135,2 212,8
Ravaror och férngdenheter -0,7 -0,6 -14,8 -271,7 -47,0 -73,2
Bruttoresultat 3.4 31 33,9 52,5 88,2 139,6
Bruttomarginal 83,3% 84,3% 69,6% 65,5% 65,2% 65,6%
Ovriga externa kostnader -3,7 -4,2 -12,3 -16,2 -22,8 -32,1
Personalkostnader -5,9 -6,2 -8,5 -11,5 -16,4 -21,8
Avskrivningar -2,3 -2,6 -3,2 -3,8 -4,8 -6,2
Ovriga rérelsekostnader 0,0 0,0 0,0 -0,1 -0,3 -0,6
EBIT 8,5 9,9 9,8 20,9 438 78,8
EBIT-marginal neg. neg. 20,2% 26,1% 32,4% 37,0%
P/S N/M N/M 9,3 55 32 2,1
EV/S N/M N/M 8,3 4,9 2,9 18
EV/EBIT neg. neg. 39,9 18,7 8,9 5,0
Bear scenario, MSEK 2018 2019 2020E 2021E 2022E 2023E
Nettoomséttning 2,5 2,3 38,8 47,2 55,6 68,1
Aktiverat arbete for egen rékning 1,4 1,4 13 0,0 0,0 0,0
Ovriga rorelseintakter 0,1 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Totala intakter 4,0 3,7 40,1 47,2 55,6 68,1
Ravaror och fornédenheter -0,7 -0,6 -12,3 -16,8 -19,7 -23,8
Bruttoresultat 34 3,1 27,7 30,4 35,9 444
Bruttomarginal 83,3% 84,3% 69,2% 64,4% 64,6% 65,1%
Ovriga externa kostnader -3,7 -4,2 -10,7 -12,4 -13,7 -17,2
Personalkostnader -5,9 -6,2 -8,1 -8,8 -9,7 -11,7
Avskrivningar -2,3 -2,6 -3,1 -3,3 -34 -3,6
Ovriga rorelsekostnader 0,0 0,0 0,0 -0,1 -0,1 -0,1
EBIT -8,5 -9,9 58 5,8 9,1 11,7
EBIT-marginal neg. neg. 14,4% 12,3% 16,3% 17,2%
P/S N/M N/M 11,3 9,3 7,9 6,4
EV/S N/M N/M 10,1 8,3 7,0 57
EVIEBIT neg. neg. 67,7 67,3 43,2 33,4
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DISCLAIMER

Ansvarsbegrénsning

Dessa analyser, dokument eller annan information harrérande AG Equity Research AB (vidare AG) ar
framstallt i informationssyfte, for allman spridning, och ar inte avsett att vara radgivande. Informationen i
analyserna ar baserade pa kéllor och uppgifter samt utlatanden frdn personer som AG bed6mer
tillforlitliga. AG kan dock aldrig garantera riktigheten i informationen. Alla estimat i analyserna &r
subjektiva bedomningar, vilka alltid innehaller viss osékerhet och bor anvandas varsamt. AG kan darmed
aldrig garantera att prognoser och/eller estimat uppfylls. Detta innebar att investeringsbeslut baserat pa
information fran AG eller personer med koppling till AG, alltid fattas sjalvstandigt av investeraren. Dessa
analyser, dokument och information hédrrérande AG 4&r avsett att vara ett av flera redskap vid
investeringsbeslut. Investerare uppmanas att komplettera med ytterligare material och information samt
konsultera en finansiell radgivare infor alla investeringsbeslut. AG fransager sig allt ansvar for eventuell
forlust eller skada av vad slag det mé& vara som grundar sig pa anvandandet av material harrérande AG.

Intressekonflikter och opartiskhet

For att sakerstélla Analyst Groups oberoende har Analyst Group inréttat interna regler for analytiker,
utéver detta sd har alla analytiker undertecknat avtal i vilket de ar skyldiga att redovisa alla eventuella
intressekonflikter.

Dessa har utformats for att sakerstalla att KOMMISSIONENS DELEGERADE FORORDNING (EU)
2016/958 av den 9 mars 2016 om komplettering av Europaparlamentets och radets forordning (EU) nr
596/2014 vad géller tekniska standarder for tillsyn for de tekniska villkoren for en objektiv presentation av
investeringsrekommendationer eller annan information som rekommenderar eller foreslar en
investeringsstrategi och for uppgivande av sarskilda intressen och intressekonflikter efterlevs.

For fullstandiga regler for vara analytiker se: https://www.analystgroup.se/interna-regler-
ansvarsbegransning/

Bull and Bear- Rekommendationer

Rekommendationerna i form av bull alternativt bear syftar till att formedla en évergripande bild av Analyst
Groups asikt. Rekommendationerna ar utarbetade genom noggranna processer bestdende av kvalitativ
research och 6vervagning samt diskussion med andra kvalificerade analytiker.

Definition Bull: Bull ar en metafor for en positivt installd vy pa framtiden. Termen anvénds for att beskriva
de faktorer som talar for en positiv framtidsutveckling for bolaget

Definition Bear: Bear ar en metafor for en pessimistisk installd vy pa framtiden. Termen anvénds for att
beskriva de faktorer som talar for en negativ framtidsutveckling for bolaget.

Ovrigt

Denna analys &r en sa kallad uppdragsanalys. Detta innebar att Analyst Group har mottagit betalning for att
gora analysen. Uppdragsgivare LifeClean International AB (vidare Bolaget) har inte haft nagon
mojlighet att paverka de delar dar Analyst Group har haft asikter om Bolaget, framtida vardering eller
annat som skulle kunna tankas utgora en subjektiv bedémning. De delar som Bolaget har kunnat paverka
ar de delar som &r rent faktamassiga och objektiva.

Analytiker dger inte aktier i bolaget.

Upphovsratt

Denna analys ar upphovsrattsskyddad enligt lag och ar AG Equity Research AB egendom (© AG Equity
Research AB 2014-2020). Delning, spridning eller motsvarande till en tredje part ar tillatet under
forutsattning att analysen delas i oférandrad form.
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